
PHASE 1 : LANCEMENT & POSITIONNEMENT
Objectif : Poser les bases, faire un état des lieux, et amorcer les prochaines
étapes

Communication d’arrivée : lancement promo 
Mise en avant sur le site Polymeris via une page dédiée startups 
RDV d’état des lieux personnalisé : identification des besoins, du niveau de
maturité, des freins et des objectifs à court terme.
Expertise du comité scientifique sur la partie technique du projet
Diagnostic propriété intellectuelle : réalisé avec les cabinets partenaires 
Diagnostic post-innovation

Rapport compilé d’état des lieux et plan d’actions

PHASE 2 : STRUCTURATION & VALIDATION
Objectif : Challenger le projet et construire des fondations solides.

Accès au groupe Entreprendre & Financer sur MyPolymeris
Veille et accompagnement sur les opportunités de financement (appels à projet,
BPI France, Europe...).
Mise en relation avec des partenaires potentiels (cabinets de conseil, académiques,
industriels)
Ateliers collectifs entre entrepreneurs (2 ateliers) : sur des sujets variés (PI, business
model, financement…) décidés en amont avec un intervenant
Suivi individualisé avec référent CMI : 3 rendez-vous de suivi dédiés pour
challenger les avancées et ajuster les priorités
Passage devant le Comité Industriel (catégorie Émergence) : premier retours et
conseils sur le volet industriels
Pitch lors de la Journée du Financement organisée par Polymeris (sur sélection) et
mise en avant dans le catalogue de la journée
Rdv état des lieux de fin de parcours 

ÉMERGENCE
OFFRE POLYBOOST

DURÉE DE 6 MOIS

Startups avant prototype fonctionnel
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PHASE 1 : LANCEMENT ET ÉTAT DES LIEUX
Objectif : faire un état des lieux du niveau de maturité et d’avancement du
projet

Mise en avant sur le site internet via une page dédiée startups/PME innovantes
Communication d’arrivée : lancement promo
RDV d’état des lieux personnalisé : identification des besoins, du niveau de
maturité, des freins et des objectifs. 
Diagnostic post-innovation
Diagnostic propriété intellectuelle : réalisé avec les cabinets partenaires
Double expertise : sur la partie technique et industrielle 

Rapport compilé d’état des lieux et plan d’action

PHASE 3 : VISIBILITÉ ET LEVÉE DE FONDS
Objectif : accroître la visibilité et faciliter les mises en relation avec les
investisseurs

Communication dédiée et diffusée sur les réseaux sociaux et/ou la newsletter
Polymeris
Mise en visibilité du projet devant des financeurs (plateforme france cluster,
relations Polymeris)
Pitch lors de la Journée du Financement organisée par Polymeris (sur
sélection) et mise en avant dans le catalogue de la journée
Pitch pour obtenir le Label hi France

PHASE 2 : STRUCTURATION ET MATURATION
Objectif : renforcer le projet, structurer la croissance, et accélérer l’industrialisation

Accès au Groupe Entreprendre & Financer sur MyPolymeris
Ateliers collectifs entre entrepreneurs (4 ateliers) sur des sujets variés (PI, business
model, financement…) décidés en amont avec un intervenant.
Suivi individualisé avec l’équipe stratup et le référent CMI : 6 rendez-vous de suivi
dédiés pour challenger les avancées et ajuster les priorités
Veille sur appels à projets et financements (BPI France, appels à projet régionaux,
nationaux, européens…) 
Accès gratuit à Global Polymers pendant un an
Passage devant le comité industriel : Obtention du label Polymeris (validation par
comité labellisation)

CROISSANCE
OFFRE POLYBOOST

DURÉE DE 12 MOIS

Startups avec un protype fonctionnel et
PMEs innovantes
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